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I. Spolupracujete pfi prodeji vaSich projektl s realitnimi kancelafemi?
Il. Jak se vam tato kooperace osvédcila?
[ll. M& partnerstvi developeru a realitnich kancelafi budoucnost?

Pavla Tempova
mluvéi spole€nosti Finep

I. Klicovym kanalem jsou pro nas vlastni prodejni centra. Od letodniho Eervence spolupracujeme také
s realitni kancelafi RE/MAX. Kromé toho od ¢ervna provozujeme i vlastni realitni kancelar. Je to
doplikova sluzba nasim i nové pfichozim klientdm.

[I. Nejvétsi mnozstvi klientd stale vyuziva sluzeb nadeho prodejniho centra a tento model chceme
nadéle zachovat. Spoluprace s RE/MAX je pomérné nova, proto je zatim na jeji podrobné
vyhodnoceni brzy.

[ll. Zlom ve spolupraci s realitnimi kancelafemi nastal, kdyz se na trhu etablovaly velké mezinarodni
realitni Fetézce nabizejici klientdm vysokou Uroven sluzeb. Velci developefi ziskali partnera, se kterym
mohou spolupracovat. S koncentraci realitniho trhu Ize ocekavat, Ze developefi budou vstupovat do
partnerstvi s realitnimi kancelafemi ¢astéji. V ramci spolecnosti Finep vSak nadéle zustanou
dominantni nasi prodejci.

Martin Louda
feditel firmy SIDI Czech Republic

I. Nase spole€nost exkluzivné spolupracuje s RK Lexxus. PFfi nasem vybéru byla rozhodujicim
kritériem zkuSenost a také schopnost zajistit kompletni servis souvisejici s prodejem developerskych
projektu.

Neméne dulezity byl pro nas také pocet realizovanych obchodd, Sitka nabidky RK, prodejni prostredi i
reference ostatnich developeru.

Il. Pozitivné, a to prfedevsim diky spolupraci pfi pfipravé projektu, tedy pfi zhodnoceni analyzy nabidky
a poptavky, doporuceni dispozicniho feSeni bytd, jejich velikosti, skladby v projektu a také prodejnich
cen.

Ill. Nepfedpokladam, ze by nejvétsi developetfi zcela zrusili své prodejni tymy. Myslim si, Zze bude
zcela bézna exkluzivni spoluprace se specializovanym tymem makléfd RK, ktefi €asto maji daleko
vétsi motivaci a dravost nez zameéstnanci developera.

Veronika Jezkova
cenova analyticka spole¢nosti Central Group

I. Na prodeji nemovitosti spolupracujeme pouze s nékolika vybranymi realitnimi kancelaremi, pficemz
tyto kancelare nabizeji pouze uzsi, konkrétné vymezeny okruh produktt (dokonéené byty, rodinné
domy a parcely). Spoluprace s témito realitnimi kancelafemi vSak v zadném ohledu neni exkluzivni.



Il. Pocet prodanych nemovitosti pres realitni kancelafe neni v ramci celkovych prodejnich vysledki
spole¢nosti nijak zasadni, nicméné tento zplsob odbytu nase distribu¢ni kanaly vhodné doplfiuje.

[ll. Spoluprace jednotlivych developeru s RK Gzce souvisi s tim, jaka je jejich odbytova strategie a do
jaké miry je strukturovan jejich obchodni model. Nedomnivame se, ze by mélo dojit k zasadnim
zménam soucasné situace, a to ani ve smyslu masového rozsifeni prodeje prostfednictvim RK, ani ve
smyslu opacném.

Martin Malinsky
vykonny feditel spole¢nosti Trigema Real

I. Nespolupracujeme s zadnou externi RK. Pro ni by prodej nasSich projektd byl jen dal§i byznys, jeden
z mnoha. Prodavame vyhradné prostfednictvim vlastni dcefiné spole€nosti Trigema Real. Vazba na
klienta je tak mnohem pevnéjsi, komunikace s nim je efektivnéjsi, zpétna vazba je pfima, bez
mezi¢lanku. Mezi nasimi prodejci a klienty se vytvari velmi tésny, témér osobni vztah.

delegovani prodeje na cizi realitni kancelare.

[ll. Urcité to je jeden z moznych zplsobU prodeje a pravdépodobné jej v budoucnu bude vyuZivat Fada
developerd.

Jan Jerie
feditel spole¢nosti CRESCON

I. Realitni €innost si zajiStujeme sami pomoci vlastniho obchodniho oddéleni. Vzhledem ke znalosti
projektu a lokality dokaZzeme lépe identifikovat cilovou skupinu, a médme tak pod kontrolou nejen
naklady na propagaci a marketing, ale i efektivitu marketingovych nastroji. Samotny prodej
nemovitosti je pak fetézcem profesiondlnich a standardizovanych procesu, ovsem s osobnim

pfistupem makléftd a moznosti "usit" klientovi podminky obchodu v podstaté na miru.

[ll. Kazdy developer voli vlastni pfistup ke spolupraci s realitnimi kancelafemi. My ji neplanujeme ani v
budoucnu.

Martina Haisova
Sales Manager spole¢nosti UBM Bohemia

I. Za dobu pasobeni UBM na ¢eském trhu jsme provéfili pomérné velké mnozstvi realitnich kancelafi a
dosli jsme k zavéru, ze nejlepsi servis klientovi je schopen poskytnout developer sam. Velmi dobré
zkuSenosti mame s realitni spole€¢nosti Svoboda & Williams, kterou v minulosti vyzkous$eli nasi partnefi
a doporudili ji. Jeji sluzby vyuzivame na dokonéenych projektech pfi prodeji poslednich bytovych
jednotek.

Il. Spoluprace s realitnimi agenty se nam - az na vyjimky - vibec neosvédcila. Domnivadme se, Ze na
¢eském trhu je opravdu nezmérné velké mnozZstvi realitnich kancelafi s renomovanymi jmény
mezinarodnich a takzvanych nadnarodnich firem, a pfitom s velmi Spatnou kvalitou sluzeb, ktera témto
renomovanym jménum a jejich kodextim podnikani naprosto neodpovida. Proto zlistavame u
ovérenych partnerd.

[ll. UBM zvaZzuje i vétSi rozsah spoluprace s realitnimi kancelafemi. AvSak po letitych zkuSenostech s
nepfili§ vysokou kvalitou servisu realitnich makléfi bude ve svém vybéru velmi opatrna, protoze
zakladnim principem sluzeb nasi spole¢nosti je spokojeny klient.

Karel Zeman
feditel sektoru prodeje nemovitosti Ekospolu



I. Ekospol testuje na dvou dokonenych bytovych projektech spolupraci s jednou vétsi realitni
kancelari specializujici se na prodej novych bytd. Hlavnimi podminkami vybéru realitni kancelare bylo
posouzeni $ife jeji nabidky, zkuSenosti s prodejem novych bytl a marketingova prezentace.

II. Spoluprace nepfinesla o¢ekavané vysledky.

[l. Silné stabilni developerské spole€nosti typu Ekospol, které maji vlastni prodejni oddélni, ve vétsiné
pripadu dlouhodobé budované s propracovanymi systémy prodeje, budou vyuzivat sluzeb realitnich
kancelari spiSe vyjime¢né. Malé developerské spolecnosti, popfipadé nékteré zahrani¢ni spole¢nosti,
budou i nadéle vyuzivat sluzeb realitnich kancelafi. Tyto spole¢nosti budou v roli investora a vlastni
development pfevezme realitni kancelar.

Allan Jirek
¢len predstavenstva EUBE

I. Prodej bytl zajiStujeme vyhradné prostfednictvim realitnich kanceléfi. Prodejem kazdého
jednotlivého projektu povéfujeme pouze jednu realitni kancelér, ktera méa od nas zajisténu exkluzivitu.
Cilené vybirame z realitnich kancelari, které maji dostatek zkuSenosti a referenci z prodeje byt v
novych rezidenénich projektech.

Il. ZkuSenosti s jednotlivymi realitnimi kancelafemi jsou rizné. Obecné ale mohu potvrdit, ze se nam
tato spoluprace osvédcila.

Ill. Domnivam se, Ze spoluprace developeru a realitnich kancelafi bude v budoucnosti intenzivnéjsi a
vyS§§i procento developer( bude vyuZzivat sluzeb zavedenych realitnich kancelafi. Na trhu se bude
profilovat Uzka skupina realitnich kancelari, ktera bude schopna poskytovat developerdm profesionalni
sluzby pfi prodeji bytli z developerskych projektu.

Sylva Krtilova
Sales & Marketing Manager Euro Ventures Prague

|. V souvislosti s nabidkou nasich aktualnich developerskych projektti Lochkov Lofts a Zerotinova 40
vyuzivame dlouholetych zkuSenosti spole¢nosti Professionals. Tato realitni kancelar je etablovana na
Ceském trhu od roku 1993 a zaméruje se hlavné na prodej exkluzivnich bytovych projektu.

Il. RK Professionals diky svému odbornému pfistupu byla partnerem, ktery pomahal Euro Ventures od
pocatku jejiho zalozeni pfi dllezitych investi¢nich rozhodnutich. Proto jsme se rozhodli spolupracovat i
nadale pfi prodeji naSich dalSich rezidenénich projektl z oblasti renovace plivodnich objektl, na niz
se specializujeme.

ll. Je to otazka davéry a budovani dlouhodobé spoluprace s vybranymi realitnimi spole¢nostmi.



